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Studietakt: 33%

Studieform: Campus

Kursdata

Antal besvarade kursvärderingsenkäter: 10

Antal förstagångsregistrerade på kurs[1]: 52

Förändringar som föreslogs vid föregående kurstillfälles kursanalys:
--Ändring av examinationen till två PM-uppgifter istället för en tentamen och ett PM.

PUBLICERAD KURSANALYS

Datum för publicering: 2019-04-15

Kursanalys har genomförts och publicerats av kursansvarig lärare.

Universitetets utvärderingsverktyg ägs innehållsligt av Universitetspedagogiska enheten och förvaltas av Systemgruppen
för utbildningsadministration.

Etik och säljteknik, 6.0 hp (FEGB50)
Kursansvarig: Tommy Bergquist





Analys baserad på kursvärdering, inklusive de fritextsvar som lämnats. Har ytterligare underlag inhämtats på ett
annat sätt analyseras även detta här. Om kursen samläses mellan olika program bör eventuella effekter av detta
kommenteras.

C:a 20% svarsfrekvens. De som svarade verkade alla utom två vara mycket nöjda med kursen. Eftersom mycket av kursen
bygger på aktiv närvaro har detta delat gruppen i nöjdhet om jag tolkar materialet rätt. De som varit aktiva är mycket nöjda
och de andra missnöjda. I förutsättningarna för kursen angavs vikten av att vara aktiv under kursens schemalagda tillfällen
och väljer studenter trots allt att inte vara detta är det svårt att göra dessa till lags. Studenter som inte närvarat har haft
svårare att genomföra PM-uppgifterna med sämre resultat som följd.

Förslag till förändringar inför nästa kurstillfälle.

inga

1. Antal ffg-registrerade på kurs:
Förstagångsregistrering = den studerande registrerar sig för första gången på en kurs.


