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Kurskod: FEGB50
Anmälningskod: 36909
Termin: VT-21
Startvecka: 202103
Slutvecka: 202112
Studietakt: 33%
Studieform: Campus

Kursdata
Antal besvarade kursvärderingsenkäter: 9

Antal förstagångsregistrerade på kurs[1]: 46

Förändringar som föreslogs vid föregående kurstillfälles
kursanalys:
--

PUBLICERAD KURSANALYS

Datum för publicering: 2021-04-12

Kursanalys har genomförts och publicerats av kursansvarig lärare.

Universitetets utvärderingsverktyg ägs innehållsligt av Universitetspedagogiska enheten och förvaltas av
Systemgruppen för utbildningsadministration.

Etik och säljteknik, 6.0 hp (FEGB50)
Kursansvarig: Tommy Bergquist





Analys baserad på kursvärdering, inklusive de fritextsvar som lämnats. Har ytterligare underlag
inhämtats på ett annat sätt analyseras även detta här. Om kursen samläses mellan olika program
bör eventuella effekter av detta kommenteras.

Nöjdheten med kursen var rejält sämre än tidigare år. Med största sannolikhet berodde detta på att kursen
denna gång gick på distans. Kursen är väldigt beroende av interaktion mellan föreläsare och deltagare och
detta har av naturliga skäl varit en utmaning detta år. Kommentarer indikerar att det varit för lite koppling till
mäklaryrket medan andra kommenterat att det bara var riktat mot mäklaryrket.

Förslag till förändringar inför nästa kurstillfälle.

Då kursen tidigare år fått goda vitsord på campus hoppas vi på en återgång till detta och därmed högre
nöjdhet. Skulle även nästa kurs gå på distans behöver vi vidta åtgärder för att stödja detta bättre.

1. Antal ffg-registrerade på kurs:
Förstagångsregistrering = den studerande registrerar sig för första gången på en kurs.


