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Kursdata
Antal besvarade kursvärderingsenkäter: 6

Antal förstagångsregistrerade på kurs[1]: 40

Förändringar som föreslogs vid föregående kurstillfälles
kursanalys:
--

PUBLICERAD KURSANALYS

Datum för publicering: 2022-04-25

Kursanalys har genomförts och publicerats av kursansvarig lärare.

Universitetets utvärderingsverktyg ägs innehållsligt av Universitetspedagogiska enheten och förvaltas av
Systemgruppen för utbildningsadministration.

Etik och säljteknik, 6.0 hp (FEGB50)
Kursansvarig: Tommy Bergquist





Analys baserad på kursvärdering, inklusive de fritextsvar som lämnats. Har ytterligare underlag
inhämtats på ett annat sätt analyseras även detta här. Om kursen samläses mellan olika program
bör eventuella effekter av detta kommenteras.

Återigen väldigt få svarande 6/40. Kursen gick på campus när de flesta andra fortfarande gick på distans. Det
verkar som nöjdheten är polariserad utifrån studentens framtida jobbintresse. Eftersom det är mycket
säljteknik upplever studenter som tänker sig en framtid inom detta kursen som mycket bra medan studenter
som ser sig i andra roller är mer kritiska.

Förslag till förändringar inför nästa kurstillfälle.

Tydliggör nyttan för studenter som inte ser sig själva i säljsituationer.

1. Antal ffg-registrerade på kurs:
Förstagångsregistrering = den studerande registrerar sig för första gången på en kurs.


